
FORMATIONS

CONTACTPERMIS B
Véhiculé

LANGUES
French 
English B1

COMPÉTENCES

MÉDÉRIC, L'école hôtelière de Paris
Bac Professionnel en commercialisation 

et Services en restauration
En alternance (Août 2015 - Août 2018)

École Française
Formation Comptable d'entreprise 

Formation à distance (Septembre 2024 - Janvier 2026)

ALLAN 

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

Conseiller de vente au
CDI (Novembre 2023 - Octobre 2024)

Conseiller de vente au
CDD et CDI (Septembre 2020 - Juin 2023)

Conseiller et accueillir les clients. J’ai travaillé dans plusieurs secteurs, notamment 
dans le secteur de la maison et du prêt-à-porter masculin, ce qui m'a permis de 
développer une grande polyvalence. Capable de répondre efficacement aux besoins 
des clients, de maximiser les ventes et de contribuer à la fidélisation.

Conseiller de vente expérimenté, orienté client, avec une expertise dans l’accueil, le 
conseil personnalisé et la vente. Capable de répondre efficacement aux besoins des 
clients, de maximiser les ventes et de contribuer à la fidélisation. Maîtrise des 
techniques de vente, gestion des stocks et livraisons.

INTÉRÊTS

ASSISTANT COMPTABLE

RUNING
Run my city 10km de Lyon, La Grande course du Grand Paris express 10km, 
15km de la Course Royale à Versailles.

CROSSFIT ET MUSCULATION 
Traditions, second hand, fashion and elegance of the time.

MUSIQUE 
Pratique du Piano.

LECTURE
Pscychologie, philosophie et éducation financière.

Acquisition des compétences essentielles en comptabilité, couvrant l'ensemble des 
aspects financiers d'une entreprise. Participation active à l'élaboration et à l'analyse de 
la stratégie d'entreprise, incluant la gestion budgétaire, le contrôle de gestion et la prise 
de décisions financières éclairées. Formation axée sur l'application pratique des 
concepts comptables pour soutenir la performance et la croissance de l'entreprise.

Cette formation spécialisée explore l'art de recevoir à la française, incluant les accords mets 
et vins, la présentation de la carte, et l'explication des plats. Les participants acquièrent 
l'expertise nécessaire pour transformer un repas en un moment privilégié, alliant savoir-faire 
culinaire et sensibilité esthétique.

Conseiller de vente chez 
CDD (Octobre 2022 - Mars 2023)

Accueil personnalisé, conseil mode, et satisfaction client. Atteinte des objectifs de 
vente, valorisation des produits, et optimisation de la présentation en magasin.

Service en restauration gastronomique
En alternance (Septembre 2017 - Août 2018)

Service en salle raffiné, accueil chaleureux des clients, prise de commande précise 
et conseils sur les plats et vins. Assurer une expérience gastronomique 
exceptionnelle, en respectant les standards élevés du restaurant.

Accueil et Service en Restauration Gastronomique
En alternance (Août 2015 - Août 2017)

Responsable de l'accueil des clients, de la gestion des réservations et du placement 
en salle, tout en assurant un service de qualité. Prise des commandes, présentation 
des plats, conseils sur les accords mets-vins, et gestion des demandes spéciales 
afin de garantir une expérience gastronomique exceptionnelle.

Travail collaboratif avec les collègues pour atteindre des objectifs communs.
Partage des connaissances et soutien mutuel pour créer un environnement positif.
Prise de décision rapide et efficace dans des situations de pression.
Esprit d'équipe et collaboration efficace.

Accueil chaleureux et professionnel des clients.
Sens de l’accueil, courtoisie et amabilité.
Création d'une atmosphère agréable qui favorise la fidélisation de la clientèle.
Gestion du stress en période de rush.
Capacité à s'exprimer clairement et à adapter le discours.

Les copywriters
Formation complète pour devenir copywriter

Formation à distance (Janvier 2022 - Avril 2022)

Formation spécialisée dans les techniques de rédaction persuasive. Acquisition des 
compétences en storytelling, en rédaction de contenus marketing et en optimisation des 
textes pour les conversions. Développement de stratégies pour capter l’attention du 
public cible et susciter des actions concrètes.

IM Academy
Formation trading

Formation à distance (Mai 2022 - Août 2022)

Formation axée sur les stratégies de trading et l'analyse des marchés financiers. 
Apprentissage des techniques de gestion des risques, d'analyse technique et 
fondamentale, ainsi que des outils de trading. Développement de compétences 
pratiques pour naviguer dans le monde du trading en ligne.




